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（こもり・やすみつ）　同志社大学
卒。Ｐ＆Ｇジャパン、日本ロレアル、
ＣＯＡＣＨジャパンなどの外資系企
業で、�年間の営業・人材育成キャ
リアを積む。Ｐ＆Ｇでは常にトップ
クラスの営業成績を収めるととも
に、営業トレーナーや得意先の人材
育成を担当し、アジアパシフィック
最優秀マネージャーなど数々の表彰
を受ける。２００９年独立。著書に『ス
ベらない商談力』（かんき出版）など。
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●
本
書
執
筆
の
動
機
に
つ

い
て

　
「
決
断
力
」
が
ビ
ジ
ネ

ス
の
成
否
を
左
右
す
る
と

言
わ
れ
る
が
、
欧
米
の
ビ

ジ
ネ
ス
マ
ン
に
比
べ
て
、

日
本
人
は
決
断
力
に
乏
し

い
こ
と
が
よ
く
指
摘
さ
れ

る
。
こ
の
原
因
の
一
つ
は

教
育
（
ト
レ
ー
ニ
ン
グ
）

の
差
に
あ
る
。

　
か
く
い
う
私
自
身
、
は

じ
め
か
ら
決
断
力
が
あ
っ

た
わ
け
で
は
な
い
。
Ｐ
＆

Ｇ
ジ
ャ
パ
ン
に
入
社
し

て
、３
年
間
は
非
効
率
で
、

が
む
し
ゃ
ら
な
営
業
の
日

々
だ
っ
た
。
そ
の
後
、
社

内
の
ト
レ
ー
ニ
ン
グ
と
現

場
で
の
実
践
を
通
じ
て
、

決
断
力
の
ス
キ
ル
が
格
段

に
向
上
し
た
。

　
特
に
影
響
を
受
け
た
の

が
、
当
時
、
Ｐ
＆
Ｇ
の
世

界
ナ
ン
バ
ー
ワ
ン
の
ト
レ

ー
ナ
ー
だ
っ
た
ボ
ブ
・
ヘ

イ
ド
ン
氏
の
教
え
で
、
い

ま
で
も
尊
敬
し
て
や
ま
な

い
師
で
あ
る
。

　
ヘ
イ
ド
ン
氏
が
常
々
強

調
し
て
い
た
の
は
、
取
引

先
を
「
宝
物
」
と
思
い
本

当
の
信
頼
関
係
を
築
き
、

顧
客
の
立
場
に
立
っ
て
問

題
を
解
決
す
る
こ
と
や
生

活
を
よ
り
快
適
に
す
る
提

案
を
通
し
て
ビ
ジ
ネ
ス
上

の
成
功
を
目
指
す
と
い

う
、
ま
さ
に
王
道
を
行
く

方
法
論
だ
っ
た
。

　
決
断
力
は
先
天
的
な
も

の
で
は
な
く
、
ト
レ
ー
ニ

ン
グ
で
身
に
付
け
る
こ
と

が
で
き
る
。

　
本
書
で
は
そ
の
具
体
的

メ
ソ
ッ
ド
と
し
て
「
決
断

力
の
８
つ
の
原
則
」
を
公

開
し
た
。
多
く
の
ビ
ジ
ネ

ス
パ
ー
ソ
ン
に
、
こ
の
決

断
力
メ
ソ
ッ
ド
の
真
髄
を

伝
え
た
い
、
そ
う
し
た
思

い
か
ら
本
書
を
執
筆
し

た
。

●
決
断
で
き
な
い
原
因
と

克
服
す
る
方
法
と
は

　
い
ざ
決
断
す
る
と
な
る

と
、
躊
躇
し
て
し
ま
う
こ

と
が
多
い
。そ
の
原
因
は
、

ゴ
ー
ル
ま
で
の
「
道
筋
」

が
見
え
な
い
た
め
で
あ

る
。

　
そ
こ
で
本
書
で
は
、
た

だ
決
断
す
る
だ
け
で
な

く
、
大
き
な
ビ
ジ
ョ
ン
の

も
と
で
道
筋
を
明
ら
か
に

し
、
結
果
を
つ
か
む
ま
で

や
り
抜
く
理
論
と
実
践
法

を
体
系
化
し
た
。
こ
の
点

が
、
類
書
に
は
な
い
大
き

な
特
徴
だ
と
自
負
し
て
い

る
。

　
理
論
と
実
践
法
に
つ
い

て
は
、
私
が
Ｐ
＆
Ｇ
で
の

ト
レ
ー
ニ
ン
グ
と
現
場
の

第
一
線
で
実
際
に
体
験
し

た
こ
と
を
軸
に
し
て
い

る
。

　
出
た
と
こ
勝
負
の
イ
チ

か
バ
チ
か
で
は
、
良
い
結

果
が
出
る
は
ず
は
な
い
。

結
果
を
出
す
た
め
に
は
用

意
周
到
な
準
備
を
も
と

に
、
決
断
す
る
こ
と
が
重

要
で
あ
る
。

●
本
書
の
構
成
上
の
特
徴

に
つ
い
て

　
本
書
の
第
１
章
で
は
、

決
断
す
る
ま
で
の
プ
ロ
セ

ス
と
、
決
断
し
て
か
ら
結

果
を
出
す
ま
で
の
「
決
断

力
の
８
つ
の
原
則
」
を
学

ぶ
。
ワ
ー
ク
シ
ョ
ッ
プ
を

併
用
す
る
こ
と
に
よ
っ
て

よ
り
効
果
的
に
な
る
だ
ろ

う
。

　
こ
れ
を
受
け
、
第
２
章

以
降
で
は
、
情
報
収
集
術

や
交
渉
術
、仕
事
術
な
ど
、

決
断
し
て
か
ら
結
果
を
出

す
ま
で
の
プ
ロ
セ
ス
を
支

援
す
る
具
体
的
な
テ
ク
ニ

ッ
ク
に
つ
い
て
、
具
体
的

な
事
例
を
盛
り
込
み
な
が

ら
詳
し
く
解
説
し
た
。

　
第
１
章

を
理
解
す

る
だ
け
で

も
あ
る
程

度
の
結
果

を
導
く
こ
と
は
可
能
だ

が
、
圧
倒
的
な
成
果
を
出

す
た
め
に
は
、
第
２
章
以

降
の
応
用
テ
ク
ニ
ッ
ク
が

不
可
欠
だ
。

　
応
用
テ
ク
ニ
ッ
ク
を
駆

使
す
る
こ
と
で
決
断
力
に

磨
き
が
か
か
り
、
目
標
達

成
が
よ
り
確
実
に
な
る
も

の
と
思
う
。

●
読
者
に
メ
ッ
セ
ー
ジ
を

　
リ
ー
ダ
ー
は
会
社
方
針

に
則
り
、
あ
ら
ゆ
る
有
効

な
情
報
を
収
集
・
分
析

し
、
本
当
に
決
断
す
べ
き

こ
と
に
焦
点
を
絞
り
、
決

断
し
た
こ
と
は
必
ず
や
り

遂
げ
る
と
い
う
強
い
コ
ミ

ッ
ト
メ
ン
ト
（決
意
）を
持

つ
こ
と
が
重
要
で
あ
る
。

　
本
書
で
説
く
「
決
断
力

の
８
原
則
」
を
実
践
す
る

こ
と
、
さ
ら
に
自
己
の
決

断
力
が
ど
の
程
度
の
レ
ベ

ル
に
あ
る
の
か
を
確
認
す

る
必
要
が
あ
る
。
巻
末
に

は
「
自
己
評
価
シ
ー
ト
」

を
添
え
た
が
、
自
己
評
価

を
も
と
に
常
に
高
い
目
標

を
持
つ
こ
と
を
心
掛
け
て

も
ら
い
た
い
。

　
決
断
力
を
身
に
付
け
、

さ
ら
に
磨
き
を
か
け
る
上

で
本
書
が
役
立
て
ば
幸
い

で
あ
る
。

（
談
）


